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En los mercados principales, el alquiler estd en auge, y se prevé que siga creciendo,
con una mayor demanda, pronunciada especialmente entre los hogares mas jovenes,
que en la actualidad tienen més probabilidades de alquilar que de tener una
vivienda en propiedad. Mientras que en los paises germanicos casi el 50% de los
hogares son de alquiler, este porcentaje se reduce a entre el 30 y el 40% en Francia,
Japn, Reino Unido y Estados Unidos. Italia y Espana se encuentran entre los paises
con los indices de penetracion mas bajos, que rondan el 20%. Estas diferencias se
explican por la idiosincrasia de cada regin.

El mercado del alquiler se ve por factores icos y

laborales, asi como econdmicos y financieros. Tener una vivienda en propiedad es
cada vez menos asequible debido a la crisis financiera y ahora, todavia mas dificil
debido ala pandemia.

El alquiler es una cuestion politicamente sensible, ya que afectan a millones de
votantes. Esa es una de las razones por las que muchas administraciones de cualquier
nivel gubernamental introducen maximos de precios y otro tipo de restricciones.

El cambio en el comp delos ha influido adn
mas en el mercado de las agencias inmobiliarias por el aumento de los alquileres. El
alquiler se ha hecho cada vez mas popular en la tltima década. Esto ha hecho crecer la
demanda de agentes de la propiedad, y los operadores han ampliado sus servicios
para incorporar esta tendencia o han creado nuevas empresas dedicadas al alquiler.

En todos los mercados, los inquilinos tienen que entregar una fianza de alquiler
exigida por los propietarios para garantizar las obligaciones derivadas de los contratos
de arrendamiento. Segun el mercado, el importe de esta fianza varia entre Tmes y 6
meses.

Existen principalmente dos categorfas de fianzas de alquiler: en efectivo o sin
efectivo. En el caso de las fianzas en metdlico, los inquilinos tienen que desembolsar
dinero en efectivo, mientras que en las fianzas sin efectivo no es necesario hacerlo.

En vista del auge del mercado del alquiler, los agentes de la propiedad inmobiliaria
también estan buscando nuevas alternativas a las fianzas tradicionales.

En los dltimos afios, muchas empresas de nueva creacion, como AvalVida y
DepositPass, estan revolucionando el mercado de las fianzas de alquiler con
soluciones innovadoras y novedosas en beneficio de los inquilinos. La cesién de parte
del importe de una péliza de seguro de vida es una de esas soluciones y una fianza
de alquiler novedosa, innovadora, sin dinero en efectivo y de bajo coste, que permite
alquilar cualquier inmueble de una forma sencilla, rapida y segura. El inquilino —ya
sea para uso residencial o comercial— simplemente cede (pignora) un importe de su
poliza de seguro de vida o de renta vitalicia a favor de su casero para garantizar las
obligaciones de su contrato de alquiler cobrando una cuota tnica, con todo incluido,
independientemente de la duracion del contrato.

Todos los anos se firman aproximadamente 10 millones de nuevos contratos de
alquiler en la Unién Europea, Japon y Estados Unidos, los mercados de alquiler més
importantes. Solo en el Reino Unido se firman un millén de contratos al ano, mientras
que en Espana esta cifra ronda los 600.000.

Estos nuevos inquilinos, incluidas las microempresas y las pequenas y medianas
empresas, se ahorrarian mucho dinero —un 75% o mas en impuestos— por su fianza de
alquiler gracias a la tarifa Gnica y global de estas nuevas soluciones, ademas de que no
tendrian que desembolsar un dinero de lo més valioso, que ahora se quedaria en los.
bolsillos de los inquilinos para atender asuntos urgentes, especialmente ahora en
tiempos de COVID-19. A lo largo de la duracién de un contrato de alquiler de 5 afios, el
ahorro en honorarios podria ser de entre 1000 y 5.000 euros o mas, dependiendo de
la propiedad alquilada: un dinero de lo mas valioso.

La cesién de una péliza de seguro de vida y otras soluciones hacen que la vivienda
sea mas asequible para los nuevos inquilinos y ayudan a las micro, pequenas y
medianas empresas a ahorrar importantes sumas cuando alquilan un inmueble
comercial para su negocio. Estas nuevas fianzas de alquiler también contribuyen a

aumentar los i ieros de los i al utilizar sus plizas
de seguro de vida y otras opciones como fianzas de alquiler, sin dejar de ahorrar para
la jubilacién y sin renunciar a sus plizas.
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