Martes 13 de Septiembre del 2016 | Hemeroteca R o] B i okolowers| Go | 323 & f ¥ G+

€lReferente 2

Conectando el ecosistema emprendedor

Tecnoldgicos Sociales Cr i e astronémi Robética Més...

Innovadores| Entrevista a los fundadores de Avalvida

adckelante

(e
JEL TALENTO!

Newsletter

Recibe actualizaciones de nuevas noticias cada

semana

[0 Heleido y acepto la politica de privacidad

Introduce tu

= La comision Gnica permite un 70%frente a P

22/07/2016 | Indra Kishinchand
Ahora en portada
[ f]¥]8]in|O=]

AvalVida es un proyecto que utiliza la pignoracién, el acto de dar o dejar en prenda, de un seguro de ahorro por parte del
inquilino para avalar sus obligaciones del contrato de arrendamiento frente al propietario.

Catchoom, la empresa lider
en realidad aumentaday
reconocimiento de
imégenes

Sus fundadores son, Camilo A. Pleschacén, Economista de la Universidad de los Andes, Bogots, Colombiay Lus Villar Pérez
Licenciado Ciencias Econémicas por Universidad Aumnama de Madrid, European Exective MBA, ESCP Europe, Madrid,
Oxfordy Paris y Diplomado en Comercio milo en aseguradoray banco global
en América Latina y Europa; Luls, por su parte, tiene expenenm Internacional como directivo, consultor y empresario en
sectores industriales y de servicios

Innovadores

Espartéame, productos en
esparto que rednen disefio,
tradicidn y sostenibilidad

Para ellos, “el creciente mercado de alquiler espafiol esté poco desarrollado comparado con otros mercados de la Unién
Europea y EE.UU', y por eso creyeron de “una mayor y sofisticacion con
sencillas y muy competitivas para el inquilino, mediador de seguros y agente inmobiliario”.

Innovadores

e s Google, McKinsey y Rocket Internet organizan el Digital Top
Avalvida ha formado parte de la Incubadora Digital Caser, con el que la aseguradora busca promover la digitalizacién, 50 Aviards de Europa.

impulsar el ecosistema emprendedor y desarrollar el talento en el sector asegurador y en Espafia. Esta innovadora iniciativa,
Ia primera de este tipo en el sector asegurador, se present6 en noviembre y recibié en diciembre un premio de la categorfa
“Innovacién Ablerta” del suplemento especializado Expansion Economia Digital,

£C6mo nacié la idea? ;Qué os inspir6?
El Referente
La idea surgi6 del proyecto prestamovida.com. En él se utiliza la misma figura legal para garantizar el repago de un préstamo, Saglicee,
¢Por qué os decantastels por el sector del InsurTech?

Principalmente por nuestras experiencias profesionales. Nuestros profundos conocimientos sobre el sector e los seguros
eran una ventaja.

Cudl creéis que es su futuro?

Con o que respecta a nuestro producto, s un aval de alquiler tnico, innovador, sencillo y muy competitivo, Permite alquilar
cualquier inmueble, por lo que confiamos en tener un futuro prometedor.

£C6mo funciona AvalVida? El Referente

Unicamente hay que entrar en la web y dejar unos datos, sin tener que registrarse. El registro siempre es un obstéculo y por G+ Seguir +1
es0 lo hemos eliminado. Inmediatamente se obtiene la comisién a pagar y los requisitos en menos de 48 horas, ElRefotente

£Qué implica que se pague una comision dnica?
Esto permite un ahorro en comisiones del 70% frente a las cobradas por bancos.

iDbnde reside vuestro valor diferencial?

Utilizacién de la prenda (pignoracién) de un seguro de ahorro y la comisi6n tnica independientemente de Ia dur:
contrato de arrendamiento son los dos puntos caracteristicos de nuestro producto.

Aseguréis que es posible disponer de AvalVida en tres sencillos pasos, icuéles son?

Verificacion sobre aptitud de seguro de ahorro para aval de alquiler.
Envio de solicitud, NIy copias del certificado de pdliza y borrador de contrato de alquiler.
o Firma de la prenda en notaria y entrega de llave del inmueble.

Qué ventajas tiene el producto para los usuarlos?

Las principales ventajas de AvalVida es que los inquilinos obtienen un aval hasta un 70% més econdmico que otros, en el que [
no se constituye depdsito y se paga una comisién dnica. Tampoco se pagan comisiones anuales y los gastos notariales estén
incluidos. Con AvalVida no se necesita contratar productos adicionales y no se requiere ndmina ni declaracion de la renta, En
cuanto a los arrendatarios, la eleccién de nuestro servicio les facilita el alquiler, les aporta fiabilidad, un aval de alta calidad y
liquidez, y el cobre inmediato y seguro en caso de impago de alq

Cuéinta Inversién habéis necesitado para lanzar la empresa?
Hasta el momento nos hemos apoyado en lo que los anglosajones llaman las 3Fs, o sea Fools, Friends & Family. Estamos
abiertos a un socio minoritario, que no sélo aporte capital sino también valor afiadido en forma de contactos, experienciay
conocimientos.

£Cudl es vuestro modelo de negocio actual?

Generamos ingresos mediante el cobro de la comisién tnica al inquilino. Los costes de Ia empresa son prin
variables y dependen de las operaciones realizadas.

2C6mo ha sido vuestro paso por la Incubadora de Caser? Gmail for Work
Ahora puedes verte mas profesional
Caser nos ha permitido pulir y mejorar el modelo de negocios con herramientas e ideas novedosas. Los comentarios y las con U eerail persanalizade.

aportaciones de los directivos de Caser han sido muy valiosos.

Cudl ha sido la evolucién del proyecto durante este periodo?
AvalVida se ha consolidado y sigue generando ingresos.

¢Tenéis previsto lanzar alguna nueva version o producto afiadido?

i, por supuesto. En un futuro. El objetivo inmediato es escalar el negocio con el producto actual, porque vemos muchas
oportunidades gracias a .

Cul ha sido el momento més dificil desde que decidistels emprender?

Sin duda los meses que transcurrieron entre la primera factura y el cobro. Nos consideramos psicélogos que se motivan y
animan mutuamente.

En qué paises o regi tes? Avalvida? ;C6mo y a qué lugares concretos?

Por ahora s6lo en Espafia por el enorme potencial de profesionalizacion del creciente mercado de alquiler. En Alemania, un
mercado varias veces el espafiol y muy profesional y competido, estamos en la fase de conversaciones.



